Коммерческий директор

	


Характеристики

Виды труда - Управление / Производство / Контроль
Проф. Направленность - человек - человек / человек - знак
Сферы деятельности - Управление/ Промышленность /Строительство/Торговля / Экономика /Бизнес
Сферы труда - Человек / Информация
Содержание труда: Работает на государственных и коммерческих предприятиях (организациях).в федеральных и республиканских министерствах и ведомствах, учебных заведениях. Осуществляет посредническую деятельность с целью реализации производственным предприятием (организацией) товара по цене, обеспечивающей получение и возрастание прибыли. Является одной из ключевых фигур в составе руководства (совета директоров, правления) предприятия. Изучает и прогнозирует спрос на выпускаемый товар, осуществляет поиск надежных потребителей продукции (в том числе за рубежом), налаживает контакты с ними непосредственно и через товарно-сырьевые и другие биржи. Участвует в определении рекламной политики, в ярмарках, формировании и обновлении портфеля заказов, тем самым прямо и косвенно влияя на решение вопросов технико-технологического, финансового и кадрового обеспечения предприятия, сокращения издержек производства. Способствует расширению рынка сбыта путем становления и развития дилерской сети в регионах, использования современных информационных технологий, повышения престижа предприятия за счет улучшения качества продукции, снижения ее себестоимости, оперативности и своевременности обслуживания клиентов. Условия работы: рабочий день не нормирован, возможны частые командировки; труд напряженный и ответственный.

Должен знать: Осведомленность в теоретических и практических вопросах экономики, права, психологии труда и бизнеса, знание 1-2 иностранных языков. Желателен практический опыт работы в торговле, учетно-бухгалтерской сфере, правоохранительных органах.

Профессионально важные качества
· аналитический склад ума;

· способность к обобщению по ограниченному составу признаков;

· развитая интуиция;

· эмоционально-волевая устойчивость;

· общительность;

· трудолюбие;

· организованность;

· ответственность;

· самокритичность.

Медицинские противопоказания
· заболевания сердечно-сосудистой системы;

· нервно-психическими, снижающими работоспособность и осложняющими общение;

· имеющим устойчивые дефекты слуха и речи;

· возможны незначительные дефекты нижних и верхних конечностей, частично ограничивающие подвижность.

Пути получения профессии: Торговые, экономические, юридические вузы, колледжи.

Родственные профессии: Брокер, дилер, консультант по коммерческим вопросам, маркетолог, специалист по рекламе, торговый агент, товаровед (после подготовки).

